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NKT A/S årsrapport 2024: 26% organisk vækst og rekordhøjt 
operationelt EBITDA  

 
NKT CEO Claes Westerlind om udviklingen i 2024:  

- 2024 var et vigtigt og begivenhedsrigt år for NKT. Vi fortsatte med at levere på vores forpligtelser overfor 
kunderne, eksekvere store udvidelser, lancerede nye investeringer og fastholdt et stærkt fokus på 
bæredygtighed. Disse bestræbelser blev opnået samtidig med, at vi leverede robuste finansielle resultater 
og yderligere opdaterede vores finansielle ambitioner for 2028. Med opkøbet af SolidAl og frasalget af NKT 
Photonics tog vi samtidig de sidste skridt til at omdanne NKT til en fuldt fokuseret leverandør af 
kabelløsninger. 

Finansielle nøgletal 
Mio. EUR Q4 2024 Q4 2023 2024 2023 
Omsætning* 693* 536* 2,489* 1,927* 
Organisk vækst 23% 40% 26% 36% 
Operationelt EBITDA 90 63 344 255 
Operationel EBITDA margin* 13.0%* 11.8%* 13.8%* 13.2%* 
* Std. metalpriser 
 
Finansielle forventninger til 2025 
Omsætningen (i std. metalpriser) forventes at blive ca. EUR 2.37-2.52 mia., og operationelt EBITDA 
forventes at blive ca. EUR 330-380 mio. 
 
De finansielle forventninger er baseret på flere forudsætninger, herunder:  

- Tilfredsstillende eksekvering af investeringer i højspændingsforretningen og projekter med henblik 
på at levere på de forventede marginer. 

- Tilfredsstillende eksekvering på tværs af forretningsområder. 
- Stabile markedsforhold for Applications og Service & Accessories. 
- Normaliseret aktivitet inden for reparationer af offshorekabler. 
- Stabil forsyningskæde med begrænsede forstyrrelser og adgang til den nødvendige arbejdskraft, 

materialer og tjenester. 
- Stabil udvikling i verdensøkonomien, udenlandsk valuta og metalpriser. 

 
 

Vækst i omsætning og operationelt EBITDA drevet af alle tre forretningsområder 
I 2024 opnåede NKT en omsætning (i std. metalpriser) på EUR 2.489 mio., hvilket svarer til en organisk 
omsætningsvækst på 26% sammenlignet med 2023. Den højere omsætning var drevet af alle tre 
forretningsområder. Operationelt EBITDA i 2024 var med EUR 344 mio. det højeste årlige niveau i 
virksomhedens historie og lå EUR 89 mio. over 2023. Nettoresultatet fra fortsættende aktiviteter for 2024 
udgjorde EUR 236 mio., en stigning på EUR 117 mio. i forhold til 2023. De frie pengestrømme, herunder 
opkøb og frasalg, udgjorde EUR 400 mio. i 2024 sammenlignet med EUR 295 mio. i 2023. Dette førte til en 
nettorentebærende gæld på EUR -1.280 mio. ved udgangen af 2024 i forhold til EUR -671 mio. ved 
udgangen af 2023. 
 



I Solutions havde NKT en organisk vækst på 39%. Dette var drevet af tidligere investeringer i øget kapacitet 
samt tilfredsstillende eksekvering af ordrer vundet i de seneste år, hvilket bidrog til den økonomiske 
udvikling. Højere omsætning og tilfredsstillende projekteksekvering førte til, at operationelt EBITDA steg til 
rekordhøje EUR 252 mio. i 2024 fra EUR 182 mio. i 2023. 
 
I løbet af 2024 blev NKT tildelt en række højspændingsprojekter. Denne evne til at øge ordrebeholdningen 
understreger NKT's ledende position på højspændingsmarkedet. Ved udgangen af 2024 var 
ordrebeholdningen i højspændingsforretningen på et fortsat højt niveau på EUR 10,6 mia. (EUR 9,3 mia. i 
std. metalpriser). Den fortsatte ordretilgang medførte, at ordrebeholdningen blev stort set fastholdt på 
niveauet fra udgangen af 2023, som var EUR 10,8 mia. Derudover havde NKT kapacitetsreserveringer på 
mere end EUR 3,5 mia. ved udgangen af 2024. 
 
I 2024 øgede Applications omsætningen med EUR 51 mio. sammenlignet med 2023. Stigningen var drevet 
af opkøbet af SolidAl, som bidrog med EUR 60 mio. Den organiske vækst var negativ (-2%), påvirket af en 
afdæmpet efterspørgsel indenfor installationskabler, primært til boligområdet. Efterspørgslen inden for 
mellemspændingsmarkedet var på et tilfredsstillende niveau i hele 2024. Operationelt EBITDA udgjorde 
EUR 64 mio., en stigning på EUR 5 mio. i forhold til 2023. Købet af SolidAl bidrog med EUR 5 mio., mens 
den eksisterende forretning stort set var på niveau med 2023. Den operationelle EBITDA-margin steg til 
9,4% i 2024 mod 9,2% i 2023. 
 
I 2024 steg omsætningen for Service & Accessories med EUR 57 mio. i forhold til 2023. 
Omsætningsvæksten var drevet af et godt aktivitetsniveau og tilfredsstillende eksekvering i 
serviceforretningen indenfor både on- og offshoreopgaver. Omsætningen i Accessories endte lidt lavere end 
2023. Den organiske vækst udgjorde 29%, og operationelt EBITDA steg til EUR 25 mio. i 2024, en stigning 
på EUR 6 mio. i forhold til 2023. Det svarer til en margin på 9,7% sammenlignet med 9,3% i 2023. 
 
Fortsat fremdrift i NKT’s forpligtelser inden for bæredygtighed 
NKT’s største påvirkning inden for klimaforandringer og dekarbonisering er gennem de kabelløsninger, 
virksomheden fremstiller og installerer for sine kunder. I 2024 fortsatte NKT sine aktiviteter inden for 
bæredygtighed, som angivet i virksomhedens strategi ReNew BOOST, inden for klima, cirkularitet, 
medarbejdersikkerhed og mangfoldighed. Samtidig med at NKT stræber efter at gøre fremskridt, anerkender 
virksomheden også en række udfordringer, der skal løses for at nå de opsatte mål. I 4. kvartal blev NKT's 
langsigtede mål for netto-nul-udledning for 2050 verificeret og godkendt af Science Based Target initiative 
(SBTi). 
 
Telekonference 
NKT A/S afholder telekonference for investorer og analytikere den 21. februar 2025 kl. 10.00 CET.  
Den præsentation, der vil blive brugt under mødet, vil være tilgængelig inden telekonferencens start. 
Deltagelse kræver tilmelding via investors.nkt.com, hvor mødet også tilgås. 
 

Kontakt  
 
Investorer 
Jacob Johansen, Head of Investor Relations 
+45 2169 3591 / jacob.johansen@nkt.com 
 
Presse 
Louise W. Naldal, Head of Group Communications 
+45 2982 0022 / louise.westh.naldal@nkt.com  
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