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Selskabsmeddelelse Nr. 12/2019
Kgbenhavn, 9. april 2019

Forste validering af
indtjeningspotentialet i Conferize.
Prognose for 2. kvartal 2019.

Conferize A/S kan i dag offentliggere den forste validering af potentialet i Conferize’s
forretningsmodel. Det forste afgerende ben i Conferizes kommercielle strategi er at etablere en
stadigt stigende indtaegt via gebyrer pd billetsalg. Der er pd& nuvcerende tidspunkt sat billetter til salg i
2. kvartal 2019 for DKK 15,3 mio. pd Conferizes platform. Udover det igangvcerende billetsalg, er der
oprettet billetsalg for DKK 52,1 mio. til events, der dog endnu ikke er aktiverede. hvorfor det endnu
ikke vides, hvorvidt Conferizes platform rent faktisk vil blive benyttet.

"Vi har oplevet, at der er blevet stillet spergsmdlstegn ved potentialet i forretningsideen og den meget
simple indtjeningsmotor, som billetgebyrer er. Men allerede her f& mdaneder efter lanceringen af vores
nye platform og introduktionen af billetgebyrer, begynder vi at se potentialet. De events, der bliver
afholdt her i andet kvartal og som allerede har aktiveret deres billetsalg, har et samlet estimeret
billetsalg pd over 15 mio. kr. Det er potentielt rigtig mange penge, som vi hjcelper vores kunder med at
tjene - og penge, som vi kan tage et gebyr af”, forteeller CEO og Founder Martin Ferro-Thomsen, og
fortscetter:

"Vi kan nu for alvor se vores massive vcekst i eventarrangerer og signups forplante sig i egede
indtjeningsmuligheder. Vi kan se, at modellen virker. Ved at samle alle ngdvendige tools i en og
samme brugervenlige platform, giver vi eventarrangerer mulighed for at skabe events med storre
veerdi. Det tiltreekker stadigt flere arrangerer og flere events. Billetgebyrer er kun den ferste i en lang
rcekke af indtjeningsmuligheder, og selvom vores konkrete indtjening selvfelgelig afhcenger af,
hvorvidt de enkelte arrangerer formdr at scelge deres billetter, er vi fulde af fortrestning i forhold til at
realisere indtjeningsmdlene i vores kommercielle strategi.”

Conferize tager et meget konkurrencedygtigt gebyr pd 2,5 pct. af alle billetter, der bliver solgt, dog
maksimalt EUR 10. Gebyret blev introduceret ved lanceringen af selskabets nyeste Event
Management Platform d. 30. november 2018 og gcelder for events oprettet efter d. 30. november
2018.

Det globale marked for billetsalgslasninger (Online Event Ticketing) var i 2017 estimeret til DKK 308,6
mia. (kilde: Grand View Research Inc: Online Event Ticketing Market, 2018)
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Om Conferize

Conferize er en digital platform for arrangerer og deltagere af events. Alt for mange events og
konferencer er i dag planlagt og realiseret efter en skabelon fra dengang verden stadig var analog.
Det betyder, at deltagerne far for lidt udbytte i forhold til networking, vidensdeling og deltagelse.
Arrangererne slds desuden med gammeldags og ufuldsteendige produkter, der resulterer i en dérlig
oplevelse for deltagerne.

Dette problem leser Conferize ved at tilbyde en samlet online lesning, der gor det nemt for
arrangeren og skaber storre veerdig for deltagerne — for, under og efter eventet. Samtidig forbinder
Conferize brugere og indhold fra events i et globalt netveerk, der skaber overblik i en ellers
fragmenteret eventindustri. Conferize er anvendt af tusindvis af events i over 140 lande og har siden
2014 vceret officiel partner til TEDx.
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