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STARKT FJARDE KVARTAL GER POSITIVT HELARSRESULTAT

KVARTALET OKTOBER-DECEMBER 2018
e  Orderingang: 75,6 (47,5) Mkr, +59%.

e Intakter: 57,7 (42,0) Mkr, +37%.

e Rorelseresultat: 3,3 (1,1) Mkr, +200%.

e Resultat efter skatt: 24,3 (0,8) Mkr.

e  Resultat per aktie: 0,79 (0,03) kr.

Kommentarer fran Tim Thurn, VD:

Forsta helarsvinsten i C-RADs historia.

En markant tillvaxt av orderingdngen inom samtliga segment under det fjarde kvartalet har lett till den hogsta
kvartalsvisa orderingadngen négonsin, samtidigt som en hélsosam tillvéxt av bade intikter och rorelseresultat
under kvartalet ocksé bidrar till att vi avslutar 2018 med den forsta helarsvinsten i bolagets historia.

Orderingéngen under det fjarde kvartalet uppgick till 75,6 Mkr, motsvarande en 6kning om 59 procent jamfort
med samma period 2017. Noteras bor att orderingdngen for EMEA-region 6kade med 170 procent under
perioden. Den nordamerikanska regionen levererar fortfarande under forvintan, dock kan vi se att orderingdngen
har borjat forbattras. Den stora orderstocken vid ingéngen av 2018 i kombination med en stark orderingang
under 2018 har lett till en imponerande tillvéxt av intdkterna, fran 42,0 Mkr till 57,7 Mkr, motsvarande en
6kning om 37 procent jamfort med det fjarde kvartalet 2017 och 43 procent for heldret 2018 jamfort med helaret
2017. Intdktsokningen, med en stabil bruttovinstmarginal, resulterar i en rorelseevinst om 3,3 Mkr for kvartalet
och 0,8 Mkr for helaret 2018. Orderstocken uppgick vid utgangen av 2018 till 194 Mkr jamfort med 140 Mkr
2017.

Aterblick: en stabil utveckling.

Avslutningen pé ett ar &r alltid ett bra tillfélle for reflektion. Det &r med stolthet jag ser tillbaka pa de tre senaste
aren och vad vi har &stadkommit under den hér tiden. Intdkterna har néstan tredubblats och vi har nétt ett positivt
resultat under 2018. Orderstocken vid érets slut har normalt sett uppgatt till omkring 100 procent av intékterna
under samma ar, vilket har lett till en ansenlig tillvixt under efterfoljande ar. Orderstocken i slutet av 2018
motsvarar dven denna gang intdkterna under 2018.

Var goda tillvéxt har drivits av att marknaden har insett vikten av ytskanningsteknologi for att astadskomma en
optimerad behandling. Det faktum att vi under denna period har gjort ansenliga investeringar i var sélj- och
servicekér har gjort det mojligt for oss att dra nytta av denna trend.

Innovationer som gor skillnad. C-RAD’s teknologi blir en ny standard.

Under dessa ar har vi byggt upp ett fortroende och véra kunder kénner tillit till vara avancerade produkter.
Kraftfulla vittnesmal fran vara kunder understryker den kliniska nyttan som kommer med var teknologi. Detta
har lett till en bredare acceptans och en dkande efterfrdgan pa vara produkter och 16sningar. Var tidigare
uppskattning att C-RADs teknologi snabbt utvecklas till att bli en standard inom strélterapibehandling har visat
sig att stimma. [ vér forvintade forsdljning ser vi ett kraftigt 6kat antal mindre ordrar fran framforallt nya
kunder, men ocksa forséljningar till existerande kunder som uppgraderar sina avdelningar med vara 16sningar. Vi
har en stark tro pé att denna utveckling fortsitter och ser mycket stora mojligheter till fortsatt tillvaxt.

Hallbar cancerbehandling for samhillets nytta.



NC-RAD

Under 2018 har vi sett stora framsteg i hur cancer diagnosticeras och behandlas. Nobelpriset i medicin tilldelades
en grupp forskare inom cancerbehandling. Framledes kommer det att vara av yttersta vikt for innovativa
teknologier som C-RADs att tillhandahélla mojlighet att radda, forbéattra och forldnga livet pa de miljontals
ménniskor dver hela vérlden som diagnostiseras med cancer varje ar. Att uppna langsiktig effektivitet inom
cancerbehandling 4r en komplex uppgift dir C-RAD spelar en nyckelroll. C-RAD &r malmedvetet hdngivna att
bidra till att &nnu fler cancerpatienter botas och féar en béttre livskvalitet med héllbara behandlingsmetoder.

Cancern vilar aldrig — och det gor inte heller vi i kampen att hitta nya sétt att géra behandlingarna &nnu
sékrare och effektivare for patienterna. C-RAD éar experten inom patientpositionering och det &r var viktigaste
drivkraft for framtiden. Men vi har ocksé ambitioner att bredda oss till ett nytt segment - arbetsfloden inom
stralterapin. Detta innebér att vi kommer att bredda vart virdeerbjudande mot nya kunder, men ocksa utoka
mdjligheterna till uppgraderingar hos redan existerande kunder. Fokuset kommer att ligga pa att forse
behandlingscentren med teknologi for att aktivt Gvervaka deras prestationer, normsétta deras arbetsfloden och
hjélpa till att identifiera mojligheter till forbattrad effektivitet samtidigt som man gor behandligarna mer
individanpassade och sékrare for patienterna. Detta kan astadkommas genom automation av de funktioner dér
manuella steg inte dr nddvandiga och genom att stromlinjeforma processer, vilket ger den kliniska personalen
mdjlighet att spendera mer tid med patienterna.

Framatblick: vi fortsitter att skapa tillviixt i bolaget.
Lardomar fréan tidigare ar ger oss perspektiv att blicka framat...

e Vi har nu meriter fran flera ar med stadigt 6kande orderingang dér orderingéngen ocksa dverstigit
intdkterna, vilket innebdr att vi skapar tillvdxt i bolaget. Det ger oss en mojlighet att uppskatta den
potentiella framtida tillvixten och indikerar att forséljningen kommer att fortsétta att 6ka signifikant
framledes.

e Vi har nu bevisligen uppnatt acceptans pa marknaden och jag ar 6vertygad om att varje
linjéraccelerator som levereras pa global basis i framtiden kommer att vara utrustad med
positioneringsutrustning. Detta dppnar dorren till en enorm marknad.

e Vi har nu ett 6kande antal statliga myndigheter runtom i vérlden, exempelvis i Kina och Japan, som
investerar betydande belopp for att bygga upp kraftfulla center for cancerbehandling. Globalt sett lever
omkring 42 miljoner ménniskor med cancer i ndgon form, och siffran fortsitter att 6ka dramatiskt. Det
innebér en enorm potential for oss att bidra till béttre behandlingar for fler cancerpatienter globalt
genom att installera vara produkter pé ett 6kande antal cancerkliniker runt om i vérlden.

Vi ér ivriga att leverera resultat baserat pa den tillvaxtpotential vi ser framfor oss. Vi tror pé styrkan i vara
produkter, den starka tillvixten i branchen och de steg vi tar for att skapa en unik position fér C-RAD, for
tillvaxt under 2019 och framdver. Vi forblir trogna vér grundlaggande tillvéxtstrategi samtidigt som vi bygger en
ny pelare till var produktportfdlj. Jag ser fram emot att etablera C-RAD ytterligare bade pa vara upparbetade
marknader och pa nya, och att bidra till att effektivisera cancerbehandlingen for vardgivare — att gora véarden
kvalitativare och sdkrare for patienter och medicinsk personal.

Detta ir i ett notskal var spelplan.

Om C-RAD

C-RAD utvecklar innovativa losningar for anvindning inom avancerad stralbehandling. C-RAD-koncernen
erbjuder produkter och lisningar inom patientpositionering, tumorlokalisering och strilbehandlingssystem. All
produktutveckling bedrivs i tre helagda dotterbolag, C-RAD Positioning AB, C-RAD Imaging AB och C-
RAD Innovation AB, alla beligna i Uppsala. Bolaget har for narvarande 53 anstillda. C-RAD har grundat
tre bolag for direktforsdlining: C-RAD Inc. i USA, C-RAD GmbH i Tyskland och C-RAD WOFE i Kina.
Det fransk-belgiska laserforetaget Cyrpa International SPRL dr ett heligt dotterbolag vars verksambet har
integrerats.. C-RAD AB dr noterat pa NASDAQ Stockholm.

For mer information om C-RAD, besok wwmw.c-rad.com

For ytterligare information:
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Denna information dr sidan information som C-RAD AB (publ) ar skyldigt att offentliggora
enligt EU:s marknadsmissbruksférordning och lagen om virdepappersmarknaden.

Informationen limnades, genom ovanstiende kontaktpersons forsorg, f6r offentligeérande den 8
februari 2019 kl. 8:30 CET.



