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Forvarvar Wonderway for att starka erbjudandet inom séljtraning med Al

STOCKHOLM, SVERIGE — BTS GROUP (publ.), ett varldsledande féretag inom
strategigenomforande, har traffat avtal om att férvarva Wonderway GmbhH:s verksamhet och
rorelsetillgangar, huvudsakligen immateriella rattigheter och teknik. Wonderway ar en banbrytande
startup i tidigt skede som specialiserat sig pa Al-drivna SaaS-mjukvaruprodukter for saljtraning med
huvudkontor i Berlin, Tyskland.

Wonderways Al-baserade flaggskeppsprodukt inom saljtraning forvandlar varje saljmate till ett
inlarningstillfalle. Losningen anvander sin egenutvecklade Sales-Led Intelligence Coaching Engine,
SLICE, for att automatiskt betygsatta saljsamtal, bistd med objektiv och malinriktad coaching i realtid
samt I6pande ge saljchefer datadrivna insikter och mojlighet till jamforelser, saval pa individuell som
aggregerad niva. Med den Al-baserade I6sningen kan foretag forbéattra sina saljteams framgangar
och battre anpassa innehallet i saljmétena med foretagets framsta saljargument. Wonderways
séljcoach minskar ocksa riskerna for bortslosade saljutbildningar pa grund av dalig realtidsdata om
séljteamens styrkor och svagheter eller pa grund av svagt saljledarskap.

"Vi ar glada 6ver att valkomna Wonderway-teamet till BTS", sager Jessica Skon, VD fér BTS Group.
"Deras banbrytande Al-verktyg for saljtraning- och coaching, flexibla lésningar samt expertis inom
Al och saljteknik, starker var formaga att skapa lIopande beteendeférandringar i stor skala for vara
kunder. Verktyget gor det mojligt att tillhandahalla dataanalys i realtid och uppfatta saval styrkor som
svagheter hos kundernas séljteam. Detta starker var partnerskapsmodell da vi I6pande kan leverera
forandrings- och prestationsstdd till vara kunder. Vi ser ocksa potential att anvanda Wonderways
teknik inom flera andra av vara tjansteomraden o6ver tid. Tillsammans kan vi da satta nya standarder
inom konsult- och utbildningsbranschen”.

"Att g& samman med BTS &ar en viktig milstolpe for Wonderway", sager Bowen Moody, VD for
Wonderway, som tillsammans med andra nyckelanstallda pa Wonderway har férbundit sig att
stanna kvar pa BTS atminstone fyra ar. "Vi utvecklar sattet som foretag kan forbéattra sina séljteams
prestationer. Att kombinera var teknik och vara losningar med BTS konsult- och utbildningstjanster
ar precis vad vara kunder efterfragar. De vill inte bara ha tekniken och heller inte bara traditionella
saljtraningsmetoder som inte utnyttjar vad som ar mojligt med ny teknik som Al. Vart partnerskap
kommer att gora det mojligt for oss att na ut globalt och skapa annu storre varde for vara kunder".

Forvarvet inkluderar en begrénsad initial kontant kopeskilling. Ytterligare kopeskillingar kommer att
betalas mellan 2024 och 2028 forutsatt att den forvarvade verksamheten uppfyller specifika mal
under den perioden. Forvarvet genomfors med omedelbar verkan.

BTS strategi for forvarv syftar till att skapa en bredare bas for framtida organisk tillvéxt samtidigt som
bolaget aktivt bidrar till konsolidering i en starkt fragmenterad marknad. Genom forvarv stravar BTS
efter att bredda sin kundbas, stérka sitt geografiska fotavtryck och uttka sin portfolj av produkt- och
tjansteerbjudanden.
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Om BTS Group AB (publ)

BTS ar ett tjanstefdéretag med cirka 1 100 medarbetare vid 36 kontor i sex varldsdelar, grundat och med
huvudsate i Stockholm. Vi hjalper foretag i genomforandet av férandringsarbeten och arbetar med ledare pa
alla nivaer for att hjalpa dem att fatta battre beslut, ga fran beslut till handling och leverera énskade resultat.
Vara tjanster moter en rad olika kundbehov: strategigenomforande, ledarskapsutveckling, assessment for
urval och utveckling, affarsmannaskap, utveckling av séljorganisationer, coaching; samt digitala tjanster,
verktyg och plattformar.

Under mer &n 35 ars tid har vi skapat engagerande och effektfulla program som har haft stort inflytande bade
personligen och karriarmassigt for vara deltagare. Vi inspirerar till nya satt att tanka och hjalper medarbetare
och ledare att starka de kritiska formagor som behovs for att skapa battre affarsresultat.

| allt vi gor fokuserar vi pa individerna — it's strategy made personal.

BTS ar partner till narmare 450 organisationer, inklusive déver 30 av varldens 100 stérsta multinationella
foretag. Bland vara storsta kunder aterfinns exempelvis ABB, Chevron, Coca-Cola, Ericsson, EY, HP,
Mercado Libre, Salesforce, SAP, and Tencent.

BTS Group AB (publ) &r noterat pa Nasdag Stockholm och handlas under symbolen BTS B.

For mer information, besok oss pa www.bts.com.
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