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Bokslutskommuniké oktober-december 2019
- Okad omsiittning med 29%, partnerstrategin ger resultat

Oktober — december 2019
o Omsattningen 6kade med 29 procent till 8 201 (6 363) TSEK*
O Rorelseresultatet forbattrades till -3 395 (-4 234) TSEK
o Resultatet per aktie -0,2 (-0,2)

Januari — december 2019
o Omsdttningen 6kade med 25 procent till 25 873 (20 754) TSEK*
O Rorelseresultatet forbattrades till -14 407 (-20 654) TSEK
o Resultatet per aktie forbattrades till -1,0 (-2,7) SEK

* Bolaget har cirka 2,4 MSEK i fordringar, fran resultatbaserade kontrakt, som har ackumulerats under Q4 2018 - Q4 2019 varav 1
miljon kronor har intdktsforts.

Vi ser en fin trend da var affarsmodell, med en kombination av resultatbaserad ersattning och
fasta arvoden, fortsatter att ge goda resultat. Omséattningen dkade med 29 procent jamfort med
foregaende ar.

Fokus har fortsatt varit pa forsaljning, vilket resulterat i flertalet nya affarer, direkt saval som via
vara partners. Under det fjarde kvartalet har de kundbearbetningar vi gjort under aret bland annat
resulterat i tva kontrakt i Sverige; Centric och ett handels- och serviceforetag, samt tva nya kunder
via var partner Finla. Implementeringen hos Centric ar slutférd och for de andra nya kunderna
kommer den att starta under forsta kvartalet 2020.

Under kvartalet salde vi vart innehav i finska foretagshalsovarsforetaget Maresan. Detta eftersom
vi vill fokusera pa var kdrnverksamhet och tidigare lagda plan framat. Da vi tidigare skrivit ner
aktiernas varde i koncernen kommer forsaljningen att ha en positiv inverkan pa kassaflode och
resultat under forsta kvartalet 2020. Ca 90% kommer att realiseras under kvartalet och resterande
10% under resten av aret.

Goda forvantningar pa forsta halvan av 2020

Infor det forsta kvartalet 2020 hade vi cirka 2,4 miljoner SEK i utfallsbaserade fordringar fran
Botkyrka, vilka vi gradvis borjat intaktsfora under det gangna kvartalet. 1 MSEK har intaktsforts
under Q4.

De affarer som gjorts under den forsta halvan av 2019 har nu bdrjat visa positiv paverkan pa
omsattning, resultat och kassaflode.



Antalet SaaS-prenumerationer for HealthManager fortsatter att 6ka. Per den sista december har vi
cirka 50 000 prenumeranter. Vi fortsatter standigt att utveckla plattformen for att moéta vara
kunders behov.

Jag ser fram emot det nya dret med en riktigt bra kansla.
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Om Aino Health (publ)

Aino Health ar den ledande leverantdren av Software-as-a-Service-ldsningar inom Corporate Health
Management. Féretagets kompletta system med SaaS-plattform och tjanster minskar sjukfranvaron, séanker
relaterade kostnader och férbattrar affarsresultat genom 6kad produktivitet och engagemang hos
organisationens anstéallda da hélsa, vilbefinnande och sdkerhet blir en integrerad del av det vardagliga
arbetet. Bestk garna ainohealth.com. Aino Health AB (publ) &r listat pa Nasdaq First North Growth Market
(Ticker: AINO).

For mer information, besdk https://investors.ainohealth.com/.
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