InterMail”

InterMail A/S, Stamholmen 70, 2650 Hvidovre, Danmark

Selskabsmeddelelse nr. 4-2022/23
27. april 2023

Vakst, investeringer og overskud

InterMail hari 1. halvar 2022/23 realiseret en omsaetningsvaekst pa 7% samt et overskud pa 3,7 mio.
kr. f@r skat. InterMail har investeret i fremtiden ved at gennemfgre to digitale opkgb samt ved at ud-
bygge ESG og compliance omradet sdledes, at InterMail star godt rustet til fremtidens forretningsmaes-
sige muligheder.

Det kontinuerlige fokus pa at skabe en digital og fremtidssikret virksomhed fortsaetter i hgj hastighed. Salget af digitale
Igsninger indenfor leadgenerering er vokset markant, som fglge af integrationen af Head of Search, Behavior CPH og
Modifinder i 1. halvar 2022/23. De gennemfarte opkgb har medfgrt en mere kommerciel og forretningsorienteret tilgang
til vores kunder, som sammen med en staerk markedsmaessig tilstedeveerelse i Arhus, Kgbenhavn, Malmg og Gateborg
gar InterMail til en steerk nordisk virksomhed.

Kommercielt har vi udviklet ”IM operating model”, som er en dynamisk samarbejdsmodel malrettet virksomheder, som
gnsker at skabe vaekst ved at tiltraekke nye kunder og @ge salget til eksisterende kunder. IM operating model er saledes
implementeret hos en stgrre reekke kunder som bl.a. G4S, Karnov, Lusini, Basico, Edutasia og Keyhole, som alle oplever
positive resultater. Modellen bliver implementeret hos en raekke yderligere kunder i regnskabsaret 2022/23, og vil veere
driver for en raekke af de kunder, som vi kommer til at arbejde sammen med fremadrettet.

InterMails markedsmeessige position er som felge af ovenstadende investeringer forbedret i 2022/23, og vi har oplevet en
stigende tilgang af nye internationale kunder, sdsom GreenPeace, Karnov, UniTeam, LarsaFood, Elos Medtech, som
alle har faet gjnene op for InterMails kompetencer og made at arbejde pa for internationale virksomheder, hvor ESG,
GDPR og ISO certificerede processer er afggrende.

For 1. halvar 2022/23 opnéede InterMail en omsaetning pa 67,4 mio. kr., hvilket er 7% hgjere end 1. halvar

2021/22. EBITDA blev 12,7 mio. kr. for 1. halvar 2022/23 mod 13,8 mio. kr. for 1. halvar 2021/22 og resultat far skat for
1. halvar 2022/23 udgjorde 3,7 mio. kr. mod 4,9 mio. kr. for 1. halvar 2021/22, hvilket skyldes besluttede investeringer i
dygtige digitale kompetencer, ESG og compliance.

FREMTIDEN FOR INTERMAIL

Bestyrelsen, direktionen og koncernledelsen oplever fortsat stor interesse for InterMail, som fglge af de positive forret-
ningsmaessige resultater, som InterMail kontinuerligt har leveret over de seneste ar. | forlaengelse heraf vil bestyrelsen,
direktionen og koncernledelsen over den kommende periode begynde at identificere yderligere muligheder for at accele-
rere den lansomme vaekst. Det overordnede fokus er fortsat at skabe lansomme vaekst, fastholde vores dygtige medar-
bejdere, styrke vores interne processer sa vi @ger skalerbarheden samt hjeelper vores kunder med at skabe leads, salg
og kundeloyalitet.

FORVENTNINGER TIL 2022/23

InterMail fastholder de udmeldte forventninger for 2022/23 og forventer saledes:

. En koncernomsaetning i niveauet 125-135 mio. kr. mod 121,8 mio. kr. i 2021/22
. Et EBITDA-resultat i niveauet 22-28 mio. kr. mod 26,2 mio. kr. i 2021/22

. Et EBT-resultat i niveauet 5-10 mio. kr. mod 8,9 mio. kr. i 2021/22
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Nicolas Olivares, CFO
Telefon: 36 86 33 09
E-mail: nicolas.olivares@intermail.com

InterMail er et datadrevet kommunikationshus, som radgiver kunder i at skabe leads, salg samt gge kundeloyaliteten.
Vi arbejder sammen med mere end 500 virksomheder, og hjaelper dem med at skabe tydelige forretningsmaessige
resultater pa platforme som Google, Facebook, LinkedIn, Instagram samt via direct mails. Det kan vi fordi

vi har erfarne og dygtige specialister med stor faglig ekspertise og mange ars forretningsmaessig erfaring.
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